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Contrebalancer la 
crise du prix des 
médicaments
Les listes de médicaments ne sont pas un 
nouveau concept. La plupart des entreprises au 
Canada ont un régime d’assurance médicaments 
à liste ouverte et couvrent ainsi tous les 
médicaments, quel qu’en soit le prix. Ce concept 
a peut-être été viable pendant bien des années, 
mais le prix des médicaments est en hausse, et 
son augmentation est plus forte que jamais.

Depuis un an, nombreux sont les articles sur des 
laboratoires pharmaceutiques ayant augmenté le 
prix de certains médicaments de marque de 
façon excessive. 

Martin Shkreli, anciennement directeur général 
de Turing Pharmaceuticals, est devenu un 
symbole du problème quand il a augmenté de 
5 000 % le prix d’un ancien médicament utilisé 
pour le traitement des séropositifs aux États-
Unis, en le faisant passer de 13,50 $ à 750,00 $ 
par comprimé.

Le dernier article de la série porte sur Valeant 
Pharmaceuticals International, qui a haussé de 
plus de 800 % le prix d’un antidiabétique appelé 
Glumetza aux États-Unis. À cause de cela, l’un 
des plus grands acteurs aux États-Unis a exclu 
Glumetza de sa liste pour éviter à ses clients des 
dépenses ruineuses et inutiles en médicaments 
et faire en sorte qu’on leur délivre des substituts 
cliniquement similaires et plus abordables.

Nous sommes à l’avant-garde
En 2011, notre comité d’experts cliniciens a 
examiné les données sur Glumetza et d’autres 
traitements efficaces sur le marché et nous a 
avisés que Glumetza n’offrait aucun avantage 
clinique supplémentaire justifiant son prix plus 
élevé par rapport à celui des substituts 
d’efficacité similaire. La différence entre le prix 
de Glumetza, soit 1,17 $, et celui des substituts 
cliniquement similaires, soit 0,276 $, était de 
324 %! Glumetza est donc un médicament non 
privilégié dans Reformulary depuis notre arrivée 
sur le marché il y a quatre ans.

Nous avons vos intérêts à cœur 
Chaque médicament dans notre liste a été 
rigoureusement examiné par notre comité 
d’experts cliniciens. En effet, ce dernier a passé 
plus de 50 000 heures à examiner les données 
cliniques et de coût-efficacité nationales et 
internationales et à classer chaque médicament 
comme privilégié ou non privilégié avec une 
méthode de quote-part à plusieurs niveaux.

Dans un régime, ce genre de gestion est d’une 
importance capitale. Beaucoup d’employeurs 
offrent une assurance médicaments dans le 
cadre d’un régime de santé concurrentiel afin 
d’attirer et de fidéliser les employés et de 
s’assurer d’une main-d’œuvre saine et 
productive. En fin de compte, ils doivent, avec 
des ressources limitées, assumer le coût des 
médicaments. Les listes factuelles comme la 
nôtre sont une stratégie cruciale pour inciter les 
consommateurs à faire des choix plus éclairés 
tout en veillant à l’abordabilité des médicaments 
d’ordonnance et à la pérennité des régimes de 
santé. 

Pour en savoir plus, allez à 
Reformulary.com/Ressources

http://reformulary.com/index_fr.php?page=rsr_knowledge

